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OSTRE LOKTY NEBO OSTRY JAZYK?

Nejlepsi vyjednavaci voli diplomacii a uméni se dohodnout

VYJEDNAVANI V PRAXI S JAROSLAVEM BARTAKEM
A JANEM CERMANEM

Workshop je urden tém, ktefi se chtéji naucit, jak vyjednavanim dosahnout vysledku,
s nimz budou spokojeni. Uméni vyjednat vyhodné podminky je predpokladem uUspéchu.

Workshop je veden Jaroslavem Bartakem, uznavanym leaderem, feditelem a manazerem
s dlouholetou praxi nejen ve vyjednavani, a Janem Cermanem, byvalym vykonnym
reditelem spolecnosti Energizer a reditelem nakupu Metro Cash and Carry.

TEMATA:

* filozofie vyjednavani  vyhodnocovaci dotaznik: styly vyjednavani ¢ pripadova studie 1:
prodej aut e argumentace ¢ pripadova studie 2: organizovani konference ¢ vyjednavaci
taktiky

KRATCE K LEKTORUM:

Jaroslav Bartak, generalni feditel firem Coffeebreak, SaSCH a Bagette, by-
valy CEO Kofoly, manazer regionu v SC Johnson, vykonny freditel
l spolecnosti Rossmann, obchodni feditel ve firmé Diageo.

Jan Cerman, konzultant pro spotifebni zboZi v Ottimé, byvaly
vykonny reditel spolecnosti Energizer, feditel nakupu Metro
Cash and Carry a seniorni nakupci Makro Cash and Carry.

Cena: 9.900 K¢ + DPH (Pro ¢leny ICC Ceska republika cena 8 900 K¢ + DPH)
Datum a cas: ¢tvrtek 31. fijna 2013, 9:00-17:00

I€@ Ceska republika

Misto: HUB Praha, Drtinova 10, Praha 5 Mezinérodni obchodn! komora
. . , . . Celosvétovd obchodni organizace
Registrace: ZDE nebo pies webové stranky www.elai.cz
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